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Jak wzrastać?
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Trzecia droga

Super ApkaObsługa Vikinga

Innowacja

Proste zasady Brak umowy
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Poza produktem…

Klasyka MGM Bundle



Pozwól działać Vikingom
Tylko daj im powód
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Udział MGMu w całości zamówień

Za pozyskanie tych 
klientów nie płacimy.

Vikingowie

1 2 3 4 5



Jak zwiększyć skalę?
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SIM

MNP

V2V
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*



Dzięki

W razie pytań piszcie: 
maciej.grzelak@mobilevikings.pl
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